
 

 

JAVIER BRUNO RAMIREZ RIMACHI 

Bachiller Ing. Química – 920710193-934380490 

Javier.brr@hotmail.com 

 

 

I.  RESUMEN 

Soy Dinámico, proactivo con capacidad de negociación con experiencia de 

supervisor de ventas, de producto tangible e intangible, manejo en el trabajo 

de campo, trabajo corporativo, campañas, toque de puerta de una empresa de 

prestigio a nivel nacional, dominio de personal, trabajo en equipo, técnica de 

ventas, logros de objetivo. 

 

 

II.  EXPERIENCIA LABORAL 

 

 ASESOR PROFESIONAL 

 
PARQUE DEL RECUERDO (Setiembre 2025-Setiembre 2026) 

Mi tarea como ejecutivo es organizarme, planificar, operación de turno 

en conjunto con mi supervisor para desarrollar la venta desde la 

captación del cliente. 

Trabajo de campo, punto de informe y trabajo corporativo (convenios). 

 

 

 

 



 

 

 

 ASESOR PROFESIONAL

 
CONSTRUCTORA JUANDIEGO (2018-2020) 

Asesor de ventas. 

Encargado de la captación de clientes para construcciones de viviendas 

a través del fondo de techo propio. (FONDO MI VIVIENDA) 

 





 CONSEJERO MASTER

CAMPOFÉ (Abril 2014 – Marzo 2017) 

(Venta de espacio de sepultura) 

Mi tarea como ejecutivo es organizarme, planificar, operación de turno 

en conjunto con mi supervisor para desarrollar la venta desde la 

captación del cliente. 

Encargado de la venta de espacio de sepultura. 

 

 SUPERVISOR DE VENTAS 

CAMPOSANTO PARQUE DEL RECUERDO (Marzo 2005 – 

Marzo 2013) 

(Venta de espacio de sepultura) 

Mi tarea es de supervisar la venta del día a día, acompañado del 

consejero desde la captación del cliente hasta el cierre de la operación. 

La venta es realizada de toque de puerta, turno campo, campañas, 

operativos, etc. 

 

 



 SUPERVISOR DE VENTAS 

CORPORACIÓN ANDINA Y DISTRIBUCIÓN “CARSA” (Enero 

2002 – Febrero 2005) 

(Venta de electrodomésticos) 

Mi tarea es de captar personal, organizar, dirigir, planificar, ejecutar la 

venta en conjunto con el vendedor para así llegar a los objetivos a través 

de los puntos de informes, campañas, toques de puerta, etc. 

 

 

III.  ESTUDIOS REALIZADOS 

 

 Ingeniería Química (Bachiller) 

Universidad Nacional del Callao 

Marzo 1992 – Diciembre 1996

 

 Computación Básica 

Universidad Nacional del Callao 

1994






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